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Kako biti korak ispred?

ERP

Ovo pita­nje sva­ko od nas po­sta­vlja sebi ka­da po­misli na konku­renciju. Ka­da su vremena 
krizna i sva­ki ku­pac jedna­ko vredan, po­sta­vlja se pita­nje ka­ko za­drža­ti ko­rak u neizve­

snoj tržišnoj utakmici i osta­ti ko­rak ispred u borbi za kupce, a na­ro­čito u seg­mentu ma­lih 
i srednjih predu­zeća. Da li je pra­vi informa­cio­ni sistem rešenje?

in­te­gra­cija), Do­ba­vlja­či i na­
bavka (do­ba­vlja­či, po­rudž­bine, 
tre­bo­va­nja, kon­tro­la faktura), 
Upra­vlja­nje ma­ga­cin­skim po­
slo­va­njem (artikli, više­struke 
lo­ka­cije artika­la, pre­me­šta­nja 

knjiga, ana­litike kon­ta, ban­ke, 
osnovna sredstva, PDV, dimen­
zije), Kupci i pro­da­ja (kupci, ce­
novnici, ra­ba­ti, po­rudž­bine, fak­
ture), Marke­ting – CRM (kon­
takti, za­duže­nja, Outlo­ok 

Ima­jući u vidu ova­kve po­
tre­be lo­kalnog tržišta kom­
pa­nije Micro­soft i NPS za­

jednički su kre­ira­le i pre ne­što 
više od dve go­dine lan­sira­le na 
tržište po­slovni in­forma­cio­ni si­
stem pod na­zivom Micro­soft 
Dyna­mics NAV Ex­press. Reč 
je o „mla­đem bra­tu“  Micro­sof­
to­vog ERP re­še­nja Dyna­mics 
NAV, jednog od najpo­zna­tijih 
svetskih po­slovnih in­forma­cio­
nih siste­ma, ko­ji je tran­sformi­
san kroz pre­de­finisa­nje mo­dula 
i je­zičko i za­ko­no­davno prila­go­
đa­va­nje do­ma­ćim uslo­vima. Za­
hva­ljujući to­me NAV Ex­press 
obezbe­đuje za­do­vo­lje­nje po­tre­
ba po­slo­va­nja ma­lih preduze­ća, 
omo­guća­va­jući im i funkcije ko­
je ko­riste ve­like kompa­nije u 
upra­vlja­ju svo­jim po­slo­va­njem. 

Pred­no­sti NAV Ex­pressa

Prila­go­đa­va­jući se po­tre­ba­
ma ma­lih srpskih preduze­ća u 
NAV Ex­pressu su pre­kon­figuri­
sa­ni mo­duli: Finan­sije (glavna 

WPC, najveći godišnji događaj na­
menjen Microsoft partnerima, i ove 
godine bio je mesto na kojem Micro­
soft dodeljuje godišnje nagrade za 
najinovativnija i najuspešnija reše­
nja svojih partnera. Sa poslednje kon­
ferencije (WPC09), održane u američ­
kom gradu New Orleance, predstav­
nici NPS-a vratili su se sa prestižnim 
priznanjem „Microsoft Dynamics 
NAV Partner of the Year 2009“ za 
CEE (Central & Eastern Europe) regi­
ju. Priznanje je osvojeno za praktič­
nu primenu rešenja Microsoft  Dyna­
mics NAV Ex­press u konkurenciji čak 
57.000 Microsoft partnera. 

Da je koncept i praktična primena 
rešenja postala strategija Microsofta 
potvrđuje i „kopiranje“ dokazanog 
modela u zemljama okruženja (Bu­
garska, Rusija, Hrvatska...).
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artikala, po­novno pla­nira­nje, 
za­lihe, obra­čun za­liha, direk-
tni tro­ško­vi), Pla­nira­nje re­
sursa, Izve­šta­ji (PDV knjige, 
bilans sta­nja/uspe­ha), Lo­kal­
ni mo­duli (pla­te, sitan in­ven­
tar, elektron­ski platni pro­
met).

Ipak, jednu od najve­ćih pred­
no­sti NAV Ex­pressa predsta­
vlja prirodna platformska po­
ve­za­nost sa po­sto­je­ćim Micro­
soft pro­izvo­dima (Micro­soft 
CRM, Sha­re Po­int Portal, 
Ex­cel, Word, SQL Server...). 
In­ve­sticijom u NAV Ex­press 
po­sto­je­ća IT platforma do­
bija do­datno na vredno­sti, 
a ko­risnici se usme­ra­va­ju u 
već po­zna­to radno okruže­
nje (čime je tran­zicija na no­
vo re­še­nje znatno olakša­na).

Micro­soft me­to­do­lo­gija im­
ple­men­ta­cije (ko­jom se ga­
ran­tuje uspe­šnost imple­men­
ta­cije) kao i spe­cija­liza­cija za 
po­je­dine bran­še predsta­vlja­
ju do­datnu vrednost za kva­li­
tetnu po­slovnu platformu. 

NAV Ex­press predsta­vlja 
sko­ro potpuno prila­go­đe­no 
re­še­nje, odno­sno nje­go­vo  
prila­go­đa­va­nje spe­cifičnim 
po­tre­ba­ma preduze­ća odno­
si se na ne­što više od 10 % 
funkcio­nalno­sti, što do­no­si 
bržu imple­men­ta­ciju, kra­će 
vre­me pripre­me i ma­nje obu­
ke za rad, pa sa­mim tim i 
ma­nje ula­ga­nja u po­slovno 
re­še­nje.

Ko­me je NAV Ex­press 
namenjen?

NAV Ex­press je kao pra­vi iz­

bor pre­po­znat u ra­znim bran­
ša­ma: 

• ve­le­pro­da­ja i distribucija 
(he­mijskih pro­izvo­da, ulja i 
ma­ziva, PC iga­ra, softve­ra, 
IT opre­me, po­ljo­privrednih 
pro­izvo­da, auto­mo­bilske in­
dustrije, če­ličnih oko­va, itd.), 

• ma­lo­pro­da­ja, 
• te­ren­ska pro­da­ja (distribu­

te­ri i trgovci ko­jima je te­ren­
ska (mo­bilna) pro­da­ja fo­kus),

•uslužne de­latno­sti (pro­jekt­
no i uslužno orijen­tisa­ne kom­
pa­nije, kao i ne­vla­dine orga­ni­
za­cije)

•in­ve­sticio­ne kompa­nije 
(gra­đe­vin­ske, pro­jektne, itd.)

Jedna od ciljnih grupa sa­
mog NAV Ex­pressa je­su i fir­
me ko­je se ba­ve ma­lo­pro­da­
jom, pa je zbog spe­cifično­sti 
ko­je po­sto­je na na­šem tržištu 
na­pra­vljen i do­da­tak ko­ji se 
direktno odno­si sa­mo na fir­
me ko­je ima­ju ma­lo­pro­da­ju.

Predno­sti ko­je preduze­ća 
do­bija­ju imple­men­ta­cijom 
ovog re­še­nja se ogle­da­ju kroz 
stan­dardiza­ciju po­slovnih pro­
ce­sa i na­čina na ko­ji se po­je­
dini po­slovni to­ko­vi odvija­ju 
unutar kompa­nije, sigurnost 
po­slovne platforme, cen­tra­li­
za­ciju po­da­ta­ka, po­ve­ća­nu efi­
ka­snost i odziv na zahte­ve kli­
je­na­ta. Približa­va­nje klijen­ti­
ma kroz mo­dul „Upra­vlja­nja 

odno­sima sa klijen­tima“ po­
sebno je zna­ča­jan ka­da je po­
trebno bo­lje upo­zna­ti sopstve­
ne klijen­te i drža­ti ih što bli­
že se­bi. 

NAV Ex­press do­la­zi u pa­
ke­tima ko­ji no­se broj u za­vi­
sno­sti od bro­ja licen­ci (od 1 
do 12). Sva­ki pa­ket, po­red li­
cen­ci i de­taljnog ko­risničkog 
uputstva, sa­drži i pre­de­fini­
san sistem, ta­ko da ga je mo­
guće imple­men­tira­ti u re­la­tiv­
no kratkom ro­ku. Za imple­
men­ta­ciju je za­duže­na mre­ža 
NAV Ex­press partne­ra ko­ji su 
lo­cira­ni po ce­loj Srbiji, a pro­
ces ne tra­je duže od  petna­e­
stak radnih da­na.  

Od­go­vor na pitanje

Da li je sâm NAV Ex­press 
kao po­slovno-in­forma­cio­ni si­
stem re­še­nje ko­je će učiniti 
da bude­te uvek ko­rak ispred? 
De­finitivan odgo­vor je Ne. 
No, uko­liko po­zna­je­te do­vo-
ljno do­bro svo­je po­slo­va­nje, 
ima­te ja­snu viziju ka­ko že­li­
te da funkcio­niše­te u sva­kom 
tre­nutku, a tre­ba vam čvrst 
oslo­nac za do­no­še­nje odluka 
i vo­dilja kroz te­ška vre­me­na, 
on­da je NAV Ex­press pra­vo 
re­še­nje!

Za više de­ta­lja po­gle­dajte 
www.navexpress.rs
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Microsoft i NPS – Ugovor za istoriju

Beogradsko preduzeće NPS prvi je “Microsoft partner“ na svetu koji je sa 
tom korporacijom potpisao nedavno promovisanu vrstu ugovora o partner­
skoj lokalizaciji „Microsoft Dynamics” proizvoda. 

Ovaj Ugovor omogućava  NPS-u pravo da kreira i distribuira autorizova­
nu lokalizaciju za "Microsoft Dynamics AX” (ranije “Axapta”), najmoćnije 
“Microsoft” poslovno rešenje, za područje Srbije, Crne Gore i BiH.


