ERP

Microsoft Dynamics NAV Express

Kako biti korak ispred?

Ovo pitanje svako od nas postavlja sebi kada pomisli na konkurenciju. Kada su vremena
krizna i svaki kupac jednako vredan, postavlja se pitanje kako zadrzati korak u neizve-
snoj trzisSnoj utakmici i ostati korak ispred u borbi za kupce, a narocito u segmentu malih
i srednjih preduzeca. Da li je pravi informacioni sistem resenje?

majuéi u vidu ovakve po-

trebe lokalnog trzista kom-

panije Microsoft i NPS za-
jednicki su kreirale i pre nesto
vise od dve godine lansirale na
trziste poslovni informacioni si-
stem pod nazivom Microsoft
Dynamics NAV Express. Rec¢
je o ,mladem bratu“ Microsof-
tovog ERP reSenja Dynamics
NAV, jednog od najpoznatijih
svetskih poslovnih informacio-
nih sistema, koji je transformi-
san kroz predefinisanje modula
i jezi¢ko i zakonodavno prilago-
davanje domadim uslovima. Za-
hvaljuju¢i tome NAV Express
obezbeduje zadovoljenje potre-
ba poslovanja malih preduzeda,
omogucavajudi im i funkcije ko-
je koriste velike kompanije u
upravljaju svojim poslovanjem.

Prednosti NAV Expressa

Prilagodavajuéi se potreba-
ma malih srpskih preduze¢a u
NAV Expressu su prekonfiguri-

sani moduli: Finansije (glavna
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knjiga, analitike konta, banke,
osnovna sredstva, PDV, dimen-
zije), Kupci i prodaja (kupci, ce-
novnici, rabati, porudzbine, fak-
ture), Marketing — CRM (kon-
takti, zaduzenja, Outlook

WPC, najveci godiSnji dogadaj na-
menjen Microsoft partnerima, i ove
godine bio je mesto na kojem Micro-
soft dodeljuje godiSnje nagrade za
najinovativnija i najuspesnija rese-
njasvojih partnera.Sa poslednje kon-
ferencije (WPC09), odrzane uameric-
kom gradu New Orleance, predstav-
nici NPS-a vratili su se sa prestiznim
priznanjem ,Microsoft Dynamics
NAV Partner of the Year 2009 za
CEE (Central & Eastern Europe) regi-
ju. Priznanje je osvojeno za praktic-
nu primenu reSenja Microsoft Dyna-
mics NAV Express u konkurenciji Cak
57.000 Microsoft partnera.

Da je koncept i prakti¢na primena
reSenja postala strategija Microsofta
potvrduje i ,kopiranje“ dokazanog
modela u zemljama okruzenja (Bu-
garska, Rusija, Hrvatska...).

é—“ Microsoft Dynarr

integracija), Dobavlja¢i i na-
bavka (dobavljaci, porudzbine,
trebovanja, kontrola faktura),
Upravljanje magacinskim po-
slovanjem (artikli, visestruke
lokacije artikala, premestanja




)

ICS NA
Expre

artikala, ponovno planiranje,
zalihe, obracun zaliha, direk-
tni troskovi), Planiranje re-
sursa, Izvestaji (PDV knjige,
bilans stanja/uspeha), Lokal-
ni moduli (plate, sitan inven-
tar, elektronski platni pro-
met).

Ipak, jednu od najvecih pred-
nosti NAV Expressa predsta-
vlja prirodna platformska po-
vezanostsa postoje¢im Micro-
soft proizvodima (Microsoft
CRM, Share Point Portal,
Excel, Word, SQL Server...).
Investicijom u NAV Express
postojeéa IT platforma do-
bija dodatno na vrednosti,
a korisnici se usmeravaju u
ve¢ poznato radno okruze-
nje (¢ime je tranzicija na no-
vo resenje znatno olaksana).

Microsoftmetodologijaim-
plementacije (kojom se ga-
rantuje uspe$nost implemen-
tacije) kao i specijalizacija za
pojedine branse predstavlja-
ju dodatnu vrednost za kvali-
tetnu poslovnu platformu.

NAV Express predstavlja
skoro potpuno prilagodeno
re$enje, odnosno njegovo
prilagodavanje specifi¢nim
potrebama preduzeéa odno-
si se na nesto vise od 10 %
funkcionalnosti, $to donosi
brzu implementaciju, krade
vreme pripreme i manje obu-
ke za rad, pa samim tim i
manje ulaganja u poslovno
resenje.

Kome je NAV Express

namenjen?

NAV Express je kao pravi iz-

Microsoft i NPS - Ugovor za istoriju

Beogradsko preduzece NPS prvi je “Microsoft partner” na svetu koji je sa
tom korporacijom potpisao nedavno promovisanu vrstu ugovora o partner-
skoj lokalizaciji ,Microsoft Dynamics” proizvoda.

Ovaj Ugovor omogucava NPS-u pravo da kreira i distribuira autorizova-
nu lokalizaciju za "Microsoft Dynamics AX” (ranije “Axapta”), najmocnije
“Microsoft” poslovno resenje, za podrucje Srbije, Crne Gore i BiH.

bor prepoznat u raznim bran-
$ama:

* veleprodaja i distribucija
(hemijskih proizvoda, ulja i
maziva, PC igara, softvera,
IT opreme, poljoprivrednih
proizvoda, automobilske in-
dustrije, ¢eli¢nih okova, itd.),

* maloprodaja,

* terenska prodaja (distribu-
teri i trgovci kojima je teren-
ska (mobilna) prodaja fokus),

eusluzne delatnosti (projekt-
no i usluzno orijentisane kom-
panije, kao i nevladine organi-
zacije)

*investicione kompanije
(gradevinske, projektne, itd.)

Jedna od ciljnih grupa sa-
mog NAV Expressa jesu i fir-
me koje se bave maloproda-
jom, pa je zbog specifi¢nosti
koje postoje na nasem trzistu
napravljen i dodatak koji se
direktno odnosi samo na fir-
me koje imaju maloprodaju.

Prednosti koje preduzeéa
dobijaju implementacijom
ovog resenja se ogledaju kroz
standardizaciju poslovnih pro-
cesa i nacina na koji se poje-
dini poslovni tokovi odvijaju
unutar kompanije, sigurnost
poslovne platforme, centrali-
zaciju podataka, povecéanu efi-
kasnost i odziv na zahteve kli-
jenata. Priblizavanje klijenti-
ma kroz modul ,Upravljanja

odnosima sa klijentima“ po-
sebno je znacajan kada je po-
trebno bolje upoznati sopstve-
ne klijente i drzati ih $to bli-
ze sebi.

NAV Express dolazi u pa-
ketima koji nose broj u zavi-
snosti od broja licenci (od 1
do 12). Svaki paket, pored li-
cenci i detaljnog korisni¢kog
uputstva, sadrzi i predefini-
san sistem, tako da ga je mo-
guée implementirati u relativ-
no kratkom roku. Za imple-
mentaciju je zaduzena mreza
NAV Express partnera koji su
locirani po celoj Srbiji, a pro-
ces ne traje duze od petnae-
stak radnih dana.

Odgovor na pitanje

Da li je sim NAV Express
kao poslovno-informacioni si-
stem reSenje koje ¢e udiniti
da budete uvek korak ispred?
Definitivan odgovor je Ne.
No, ukoliko poznajete dovo-
ljno dobro svoje poslovanje,
imate jasnu viziju kako zeli-
te da funkcionisete u svakom
trenutku, a treba vam c&vrst
oslonac za donosenje odluka
i vodilja kroz teska vremena,
onda je NAV Express pravo
resenje!

Za vise detalja pogledajte

WWW.NAvVEXPICSS.Is
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